Banco multiplo privado, focado e especializado no atendimento a empresas
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Perfil e
Historia




Banco Pine B panco rine

O PINE éespecializado no atendimento a Empresas

Faturamento Anual das Empresas

#® O Banco PINE¢ focado no atendimento a empresas R$500
com faturamento anual acima de R$ 150 milhdes. milhdes a RR$$1§803
Oferece aos clientes uma gama completa de biFf:alo milhdes
produtos financeiros em moeda local e estrangeira 2204 16%

#  Ativo Total: R$ 7,8 bilhdes

#®  Exposiciototal de crédito: R$ 5,0 bilhdes

Até R$ 150
milhdes
12%

#®  Orientado ao relacionamento com clientes, Aagil,

focado em servicos financeiros
>R$ 1
w Admini ~ o bilhdo
inistracao qualificada e corretamente 50%
incentivada em todas as areas

#®  Patriménio Liquido: R$ 839 milhdes
Soélida Estrutura de Crédito

®  PINE negociada na BMF&Bovespacomo Nivel 1 de

Governanga Corporativa Al.br Escala Nacional

Ba2 Longo/Curto prazo depdsito
Moody's Investors Service em moeda local e estrangeira

<]

— Br A- Escala Nacional
2};_%1\(;%{;1{1) BB Longo/Curto prazo depésito
— em moeda local e estrangeira

A(bra) Escala Nacional
FitchRatin os BB Longo/Curto prazo deposito
em moeda local e estrangeira

31 de Margo de 2010
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A Historia do Banco PINE

Fundado em 1997, o Banco PINE revela uma trajetéria de desenvolvimento continuo

r—-——="7"1——=-=-==

|
1939

Familia Pinheiro
funda seu
primeiro banco

BANCO PINE

1975 1997
Noberto Pinheiro Fundacéo do
torna-se um dos Banco PINE
controladores do Foco exclusivo

BMC em empresas

1939 - A familia Pinheiro funda seu primeiro Banco no
Brasil 30 Banco Central do Nordeste

1975 - Noberto Pinheiro se torna um dos controladores
acionarios do Banco BMC

1997 - Noberto e Nelson Pinheiro vendem suas
participagbes no BMC e fundam o Banco PINE

2005 - Noberto Pinheiro torna -se o Unico acionista do
Banco PINE

2007 81PO e Abertura da Agéncia Cayman

2009 § Criacéo da PINE Investimentos

2004

Oportunidade
no consignado

2005 2007 2009
Noberto Pinheiro torna - IPO Fundagdo da
se o Unico acionista do Criagdo da agéncia P_INE

Banco PINE Cayman Investimentos
Decisdo de
desalavancar a
carteira de
consignado

Decisdo estratégica de desalavancar o neg6cio de
Crédito Consignado, no final de 2007

EMPRESAS
L 100%focados em nossoprincipal negécio

# Atendimento personalizado, agil e completo a
empresas

# CrossSelling: diversificacdo e sofisticacdo de
produtos

CREDITOCONSIGNADO

Reducdodas margens

Aumento da concorréncia
Excessivaregulamentagéo

Necessidadede escala

Ausénciade oportunidades de cross-selling
Excessivoalongamento dos prazos

Fim da tarifa de liquidacdo antecipada

B OB R R SR 8

A\ 4
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Gestao da Crise B pancorine

Administracao agil e especializada para superar a crise

Exposicao Total de Crédito* (rRs$ Mihses)

Diferenciais do Banco Pine na gestdo da crise:

"

N&do dependéncia de funding de longo prazo, dada a
desalavancagem do negécio de crédito consignadoe doopr oj et o
pi | ode findnciamento de automoveis

Politica rigida de casamento de ativos e passivos, aliada com
gestdo agil e eficiente do caixa

Recomprade a¢des préprias e do MTN 5.047 4885 4753 4980

Foco em empresas com fundamentos soélidos e relacionamento 4.264 5 o0n 3922 4.113
préximo com os clientes '

Capacidade de avaliagdo de crédito, estruturacdo e
acompanhamento da carteira de crédito colateralizada

Fortes controles de riscos e com baixa exposi¢cdo a risco de
mercado (VaRmédio de R$ 1,4 milhées no 1T10)

Ausénciade derivativos alavancados
Vendascruzadas de produtos de crédito e produtos financeiros

r T T T T T T T 1

Jun-08 Set08 Dez08 Mar-09 Jun-09 Set09 Dez09 Mar-10

Caixa/Depositos a Prazo* Depdsitos a Prazo + LCA (Rs Milhses)
2.784
519% . 2.715
40% 459% 47% 2.154
0 0 0 1.967 ’
37% 3305 3T%| 3405 1.841 1.756
1.243 1.334

Jun-08 Set08 Dez08 Mar-09 Jun-09 Set09 Dez09 Mar-10 Jun-08 Set08 Dez08 Mar-09 Jun-09 Set09 Dez09 Mar-10

*Posicéo do caixa no ultimo dia de cada periodo
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Agilidade na Concessao de Crédito B pavco e

Processo toma em média 72h; analise de crédito pode ser concluida em 1 dia Gtil em casos especiais

®  Forte equipe de originagéo
COMITE DE CREDITO

)

‘ Diretor e Analista ExpGem as propostas
de Crédito ) ao comite

®  Relacionamento proximo aos clientes e alta taxa
de renovacéao entre clientes

B  Crossselling de produtos de crédito e servicos
financeiros

lIlllll-lllIlllIlIIIIIIIIIIIIIIIIIIIlllIl’

®  Analise de crédito diligente e completa S T
c .
«© Superintendentes _ o
B  Expertise e flexibilidade na estruturacio de % de Plataforma e Emitem suas opinices
operacdes o L Regional ~ /
EE 1\ Reali lise d
5 . ;. ~ - _E ga_lza a_nglse_ e
Monitoramento préximo da evolucéo do crédito % : _ crédito, visita clientes,
L

atualiza os dados,

interage com a equipe

\ % mtgrna dg _a}nallse e
emite opinido

Analista de Crédito

#®  Agilidade na processode decisdo das operacdes de
credito

#  Gestdo dos riscos da carteira de recebiveis e da

X X visita de crédito e
gualidade das garantias

estrutura a
\_ J operacéo de crédito

— -

Gerente Comercial

‘ T - Elabora relatério de

®  Processamento, documentacdo e  controle
eficientes
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Estratégias
para o Atual
Cenario




Estrutura Organizacional

Estrutura desburocratizada e hierarquia flat

Noberto Pinheiro
Presidente

Conselho de Administracéo

Noberto Pinheiro Jr.
Vice Presidente

Fernando Albino
Membro Externo

Maurizio Mauro
Membro Independente

-
Auditoria Interna Auditoria Externa
Tikara Yoneya Deloitte
CEO
Noberto N. Pinheiro Jr.
™

Mailson da Nébrega
Membro Independente

Conselho Fiscal

Comercial Empresas
Clive Botelho

# Empresas L

A Carteira de Crédito
R$ 4.4 bi

A 430 Clientes
Sao Paulo w
Ribeirao Preto
Sé&o José do Rio Preto
Rio de Janeiro ®
A curitiba
Porto Alegre
Belo Horizonte
Recife

Financas & Produtos

Pine Investimentos

Risco Operacional
& Compliance

- Andlise e Risco de
Operacdes Empresas

. : - - Crédito
Norberto Zaiet Jr. Gustavo Junqueira Ulisses Alcantarilla . .
Gabriela Chiste
Tesouraria # Operagdes # Processamento e # Crédito Empresas
A Local Estruturadas Formalizagao Andlise e concessao
A internacional #  Fundos de Crédito #  Juridico de crédito
A clientes # Assessoria Financeira Monitoramento dos
3 . . . riscos de crédito e
Captagéo #  Private Equity analise setorial
Local ®

A Internacional
Internacional
A Cayman

Trade Finance
Pesquisa Macro
Produtos

Relagdes com Investidores

Distribuicao

Sidney Veneziani
Sérgio Machado
Alcindo ltikawa

Controladoria e Risco
de Mercado e Liquidez
Susana Waldeck

# Riscos de Mercado e
Liquidez

# Recursos Humanos

# Contabilidade

# Controladoria
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Posicionamento de Mercado

O Banco PINE esta bem posicionado no mercado local

Consolidacao do setor financeiro entre
grandes bancos fez com que os limites de
crédito dos clientes fossem reduzidos

Grandes bancos

Bancos
estrangeiros
reduziram seu

. multiplos
apetite de P
risco depois
da crise Adi
i i Bancos médios
financeira de atacado
global

Segmento pouco atendido
Bancos Foco em crédito para Empresas, oferecendo produtos
. sofisticados sob medida, com transparéncia e agilidade.
estrangelros

BANCO PINE

Bancos médios

Rela¢des com Investidores | 1T10



Oportunidades de CrossSelling

Crescimento da carteira de crédito e oportunidades de CrossSelling

Empréstimos

Corporativos

Mutuo

Conta Garantida
Desconto
Compror/Vendor

Cobranca
Vinculada

Desafios do atual cenario:

Taxas de juros menores e
volatilidade reduzida

Cambio/Comércio
Exterior

Exportacéo
ACC/ACE
Carta de Crédito

Cobranca
Documentaria

Prédpagamento
Importacao

Carta de Crédito
Pagam. Antecipado

Cobranca
Documentaria

Cambio Pronto

Emp. e Invest. em
Moeda Estrangeira

2770
Empréstimo
Externo

Investimento
Externo

Repasses

FINAME
Automético
Fabricante
Agricola
Outros

EXIM
Pré-Embarque

Pré-Embarque
Especial

PésEmbarque
BNDES Automatico
FINEM

Fiancas

Licitacdo
Concorréncia
Performance

Crédito/Financeira

Otimizagédo do capital:

Maior alavancagem

Cross-selling:

Maior penetracédo de produtos

por cliente

Tesouraria

Moedas
Juros
Commodities
Equities

Assessoria Macro

Pine
Investimentos

Underwriting e
Sindicalizacéo de
Credito

Private Equity
Fundos de Crédito

Assessoria
Financeira

BANCO PINE

Investimentos

Moeda Local
CDB/ RDB

Titulos Pablicos
FIDC

CDI

LCA

Fundos de Crédito
Private Equity

Moeda
Estrangeira

CD- Certificate of
Deposit

Demand Deposit
Accounts

Eurobonds
Conta de Custddia

Money Market
Accounts

Time Deposit

Private Equity
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Oportunidades de CrossSelling B »avco e

Estratégia para a criagdo de uma cultura de CrossSelling

Posicionamento do nosso negaocio:

OMais que vender produtos, € compreender as necessidades de nossos clientes

para oferecer solu-»es de neg-cios e el ev

Selecao do
Cliente
4 ; . 1
‘ R VOCE CONVERSA COM
X x - h O SEU BANCO
Analise do DE IGUAL PARA IGUAL
A Al i OU A COISA £ DIFERENTE?
Negaocio
Planejamento das Compartilhamento
acOes e execucoes de Informacdes
Andlise das Estratégia de
Informacoes Visitas
Realizacdo
das visitas

\Y

Oferta ao -t 1 . Cmgresay livest-mentony finengas Carporativmn
Cliente

Rela¢des com Investidores | 1T10



Oportunidades de CrossSelling

Produtos adicionais ao nosso principal negdécio, crédito a empresas

PINE Investimentos

BANCO PINE

Mesa para Clientes

Criar novos valores para os clientes e otimizar o uso do
capital do Banco

Gestao de Recursos de Terceiros
#  Fundos de Crédito

#  Fundos de Investimento em Participacéo - Private
Equity

Servicos Corporativos
#  Fusdes e Aquisicoes
#  Assessoria Financeira

Estruturacdo de Crédito
#  Sindicalizac&o

Dentre as parcerias firmadas, estao:

#  Fundo de Private Equity em associacdo com o fundo
americano Global Emerging Market (GEM)

#  Servicos de assessoriafinanceira em conjunto com a
Péatria Investimentos

L Fundosexclusivos de crédito

Mesa para Clientes, oferecendo alternativas para
mitigacdo de riscos de descasamentos de mercado, dando
mais previsibilidade aos balancos dos clientes

Mercados

#  Derivativos de Moedas
Derivativos de Commodities
Derivativos de Juros
Céambio Pronto

Outros

B BB B

Produtos

#  NDFNon Deliverable Forward
Opcdes

Swap

OpcoOesEstruturadas
CDBCom Duplo Indexador

B BB B

Baixissima exposicéo a riscos de mercados

#  N&ooferece derivativos exdticos e/ou alavancados
#  vaR em 31 de marco, de R$ 1.160 mil

#  VaRmédio no trimestre de R$ 1.439 mil.
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Resultados
1T10




Destaques 1T10 B saxcorine

O Banco PINE continuou a crescer sua carteira de crédito, com melhora da qualidade

ROAE Resultado Operacional (rs Mihares) Carteirade Crédito Empresas (R$ Milhes)
D Tri D Ano D Tri D Ano D Tri D Ano
4,6 p.p. 5.2p.p. 25,3% 55,2% 8,3% 57,0%

-

15,3% 4118 4.462
10,1% 10,7% 2.842
1T09 4T09 1T10 1T09 4T09 1T10 Mar-09 Dez09 Mar-10
Despesa de PDD (R$ mihares) Non Performing Loans Depositos Totais + LCA (R$ Milhdes)
(Exclui adicional e reversées)
D Tri D Ano D Tri D Ano
DTri D Ano -0,9 p.p. _ -0,5% 94,1%
4% 8.2% — Ny D
N \ Agronegécio (LCA)
3.029 3.013
1.553
1109 4709 1710 Mar-09 Dez09 Mar-10 Mar-09 Dez09 Mar-10
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Balango B panco rine

As operac0Oes de crédito em balanco apresentaram aumento de 5,1% no trimestre

Mar-10 Dez-09 Mar-09

Ativo 7.792 6.984 5.537

Titulos e valores mobiliarios e instrumentos financeiros derivativos 2.968 2.761 2.344
Operacdes de crédito 3.996 3.802 2.769
(-) Provisédo para operacdes de crédito de liquidacdo duvidosa (67) (76) (97)
Operacdes de crédito - liquido 3.929 3.726 2.672
Outros 895 497 521
Passivo 6.953 6.159 4.718

Depoésitos 2.735 2.784 1.520
Captacdes no mercado aberto 2.236 1.600 1.483
Obrigacdes por empréstimos e repasses 817 815 855
Outros 1.165 960 860
Patrimonio liquido 839 825 819

Passivo + Patrimonio liquido 7.792 6.984 5.537
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Resultados B pancorine

O resultado operacional cresceu 25,3% no 1T10

1T10 4T09 1T09
Resultado bruto da intermediacao financeira 78.187 132.343 68.970
Receitas de prestagéo de servicos 13.245 20.590 11.341
Despesas de pessoal (10.989) (11.488) (10.522)
Despesas administrativas (18.855) (20.896) (20.764)
Despesas tributarias (7.289) (6.752) (6.136)
Outras receitas (despesas) operacionais (6.419) (75.574) (12.047)
Resultado operacional 47.880 38.223 30.842
Resultado ndo-operacional - (512) 1.317
Resultado antes da tributacéo 47.880 37.711 32.159
Imposto de renda e contribuicdo social (12.451) (15.355) (8.689)
Participacdes no resultado (5.258) (1.208) (3.400)
Lucro liquido 30.171 21.148 20.070

ROAE Anualizado 15,3% 10,7% 10,1%
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Carteira de Credito B »avco e

A carteira de empresas apresentou crescimento de 8,3% no 1T10 e 57,0% em doze meses

Relagdes com Investidores | 1T10



