BemaTECH

Com crescimento de 116% em Software,
Receita Liquida e Ebitda crescem 33% e
64% respectivamente.

Curitiba, 04 de agosto de 2008. A Bematech S.A. (Bovespa: BEMAS), empresa lider no segmento
de automacgao comercial brasileiro, anunciou hoje os resultados consolidados do segundo trimestre
de 2008 (2T08). As informagbes operacionais e financeiras da Companhia sdo apresentadas com
base em numeros consolidados em reais, conforme a Legislacdo Societaria.
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EBITDA ajustado atinge R$ 17,6 milhbes com margem de
22,4%;

Receita liquida atinge R$ 78,6 milhées, crescimento de 33%;
Receita liquida de Software cresce 116% puxada pelo
crescimento de 230% da receita de licengas vendidas;

Receita liquida de hardware cresce 30% e de servigos 14%;

3 aquisicées consolidam a presenga da Bematech no segmento
Hospitality levando-a a Lideranga como provedora de solugbes
para Food Service com a aquisicdo da MisterChef, empresa de
software para 0 pequeno restaurante e a conclusdo da
aquisicdo da Snackcontrol, empresa lider no segmento de
franquias. Logic Controls soma-se as duas empresas anteriores
fornecendo uma plataforma de hardware para o segmento;
Smart  Practico, (sucesso no primeiro trimestre de
comercializagdo do produto — 208 licengas vendidas);
Langamento do Super Garantia, pacote que amplia o servigo de
manutenco para o pequeno e médio vargjistas;

Bematech recebe prémio do Ministério do Desenvolvimento,
Industria e Comeércio Exterior: Universidade Bematech foi
escolhida a melhor iniciativa voltada a publicos externos no Pais.
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O CENARIO DO VAREJO BRASILEIRO

Segundo os dados mais recentes da Pesquisa Anual do Comércio - IBGE ,divulgada
recentemente, o mercado alvo da Bematech , o comércio por varejo , passou de 1.220.031
estabelecimentos, em 2005, para 1.317.727 em 2006, evolucdo de 8%. Gerou R$ 443,9 bilhdes em
receita operacional liquida que representa um crescimento de 15,2% em relagdo ao ano anterior.
Ocupou 5,8 milhdes de pessoas, com um crescimento de 10,5%, e pagou R$ 39,8 bilhdes em
remuneragoes.

E importante ressaltar, no varejo, 0 maior crescimento da receita operacional liquida perante o
namero de estabelecimentos. Apesar da maior receita, a redugdo de margem denota o acirramento da
concorréncia. Neste contexto, as solugdes ofertadas pela Bematech tornam o varejista mais eficiente e
capacitado a enfrentar as pressdes por custos e atingir maior agilidade nos processos.

Ao analisar as pequenas empresas (até 19 pessoas) do comércio varejista, verificam-se
1.261.273 estabelecimentos, evolugdo de 8,8% em relagdo a 2005, com uma receita operacional
liquida 18,9% maior do que a do ano anterior. Este crescimento superou os 14,4% do comércio total e
os 10,6% das grandes empresas (mais de 499 pessoas). Isso mostra mais uma vez o correto
posicionamento de mercado da Bematech.

O IBGE ainda destaca: “O comércio varejista passou por transformagdes nos ultimos anos
decorrentes da inflagdo baixa e da absor¢dao de inovagbes tecnoldgicas...”, e, involuntariamente,
endossa nosso posicionamento.

O ambiente varejista em 2008

Ao analisarmos 2008 sob a 6tica da Pesquisa Mensal de Comércio (PMC) do IBGE,
percebemos que o varejo continua crescendo, com leve aceleragdo em maio. Ao analisar o indice de
vendas reais no varejo, € possivel verificar com clareza o crescimento. Janeiro, fevereiro e margo tém
desempenhos muito bons em comparagdao com o mesmo periodo do ano passado, com alta de 11,8%,
12,8% e 11,0% respectivamente. Em abril verificamos um crescimento de 8,7% e em maio 10,5% em
relagdo ao mesmo periodo de 2007.

Vendas Reais no Varejo (Base 100 : 2003)
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AMBIENTE DE NEGOCIOS
Software
A unidade de software teve um forte crescimento de 116% na receita liquida no 2T08, impulsionado

principalmente pelo aumento de vendas de novas licengas. A linha de licengas apresentou crescimento
de 230% em relagéo ao 2T07, atingindo um total de 586 licengas vendidas no periodo.

Res%efgz;zz A venda de licengas de software para o0 pequeno e médio varejo continua em
atinge R$ 9,9 processo acelerado de crescimento. No 2T08 nossas vendas de Smart e
gmilhéés Pharmacy cresceram 91% em relagéo ao 2T07, totalizando 296 novas licengas.

Em junho vendemos o software Gemco Anywhere para SIPOLATTI, rede de 21 lojas de eletro-
eletrénicos, localizada no Espirito Santo, maior vendedor de celular VIVO e de computadores do
Espirito Santo.

smart
PRACTICO

BemarecH

O novo produto Smart Practico langado em abril, fruto de integracao
da Bematech, antiga Gemco e W2M (antiga Rentech), considerado
a porta de entrada para que varejistas tenham acesso a automagao
comercial, foi destaque de vendas no trimestre, com 208 licengas
vendidas, conseqliéncia de agressiva campanha junto as revendas.

O processo de treinamentos para que revendas estejam aptas para comercializacdo de software
continua em andamento. Finalizamos o 2T08 com 146 revendas treinadas para comercializagdo de
software para pequenos e médios varejistas (dentre estas 31 sdo revendas Bematech One Stop Shop).
Criamos uma nova politica comercial para estimular ainda mais as vendas de software: a POCOM -
Politica Comercial da Unidade de Software que trata dos aspectos comerciais de pré-venda e vendas
(ATENDIMENTO) e POART - Politica de Atendimento e Relacionamento da Unidade de Software que
trata dos aspectos técnicos de implantagao e suporte técnico (RELACIONAMENTO). Através dessas
politicas, proporcionaremos maior padronizagdo de nossos processos, € com lista de precos
diferenciados respeitaremos as caracteristicas regionais de nossas filiais. Continuamos com as
campanhas de vendas, iniciadas no ano passado, “A revenda é Smart’ e o “Cliente é Smart’.

Solugoes

51 Finalizamos o segundo trimestre com 51 contratos assinados por revendas para

Contratos com | adesdo ao canal Bematech One Stop Shop. Além de treinamentos de

canal | capacitacdo para estas revendas, disponibilizamos ferramentas de apoio para

Bematech One | apresentagdo dos produtos a clientes finais (Kits Treinamentos). Reforcamos o
Stop Shop | objetivo de chegar ao nimero de 80 revendas até dezembro.

Hardware

As vendas de hardware no 2T08 apresentaram crescimento de 30% em
Lancamento de | relagdo ao 2T07. Esta unidade possui sazonalidade histérica, que tem no
nova Impressora | segundo semestre do ano o maior volume de vendas.
Fiscal:
MP4000 e | O programa Nota Fiscal Paulista, teve seu cronograma de implementagdo para
Vendas do | diversos segmentos finalizado em maio, porém neste trimestre as vendas de
Modelo MP7000 | impressoras fiscais no Estado de S&o Paulo permaneceram impulsionadas,
apresentando crescimento de 98% em relagdo ao mesmo periodo de 2007, e
de 24% em relacdo ao 1T08. A troca de parque de impressoras fiscais matriciais por térmicas, também
permanecem aquecidas, justificando assim o forte aumento nas vendas de hardware no periodo. Além
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do destaque de vendas de impressoras fiscais, os demais itens complementares as solugbes de
hardware para automagao comercial como gavetas, leitores de codigos de barras, monitores, teclados
e suprimentos vem apresentando uma trajetéria de crescimento bastante significativa. Langamos no
1T08 a impressora fiscal de duas estagbes MP 7000 (permite a emissao de cupons fiscais e
preenchimento automatico de cheques), e 210 unidades ja foram comercializadas no 2T08. Outra
grande novidade do trimestre foi a homologacdo em abril da versao fiscal da nova impressora com
tecnologia 100% Bematech, a MP4000. O produto destaca-se pela alta qualidade de impressao e
velocidade, permitindo a impressao de até 250 mm/s — uma das impressoras mais rapidas do mundo.

A produgéo de hardware no 2T08 atingiu o recorde de 53.044 unidades fabricadas. Sendo que no
més de Junho/2008, foram produzidas 19.806 unidades para um mix de aproximadamente 100 itens de
catalogo com apenas um turno de produgcado. Nossa fabrica de hardware tem alcangado significativos
ganhos de produtividade e ampliado mensalmente os niveis de producgéao.

Servicos

A unidade de servicos apresentou no 2T08 crescimento na receita liquida de 14% em relagdo ao
mesmo periodo de 2007. Este crescimento deveu-se principalmente aos novos contratos com
fabricantes iniciados no 1T08, a ampliagdo do parque de hardware de um de nossos principais clientes,
a expansao dos atendimentos aos clientes atuais, além de um maior crescimento no volume de
atendimentos ao parque de impressoras.

Langamos no 2T08 o pacote de servigos destinado a pequenos e médios varejistas, denominado
“Super Garantia”, comercializado pelo canal de hardware, este produto permite que a garantia dos
equipamentos Bematech sejam estendidos pelo prazo de 12 meses apds o prazo normal de garantia.
Este langamento refor¢ca nosso posicionamento de sempre buscar a ampliagao da oferta de produtos
para pequenos e médios varejistas, e o desenvolvimento de produtos atrelados a receitas recorrentes.

O plano de integragao entre as 440 RAT’s (Rede de Assisténcia Técnica) Bematech e as 44 bases de
atendimento da GSRY7, continua em andamento, e fechamos o 2T08 com 4 RAT’s aptas a receberem
equipamentos de todas as naturezas de contratos atendidos pela Bematech. A integragdo sera
realizada ao longo de 2008, e esperamos proporcionar ganhos de sinergia em custos e qualidade dos
servigos prestados aos nossos clientes.

O novo modelo integrador para o TEF esta em fase final de negociagao junto as redes adquirentes
Visanet, Redecard e Amex. Nesse momento a discussao é operacional (entrada do novo modelo),
juridica (questdes contratuais) e ultimos aspectos comerciais. O novo modelo devera entrar em vigor
ao longo do 20 semestre de 2008.

Aquisicoes

Continuamos com a nossa estratégia de aquisicdes em verticais selecionadas do varejo bem como
empresas com diferenciais estratégicos como forma de ampliar a oferta de solugbes aos nossos
clientes, pequeno e médio varejistas. Em consonancia com as aquisi¢des recentemente divulgadas
(Vide sessao “Evento Subseqiiente”), contamos atualmente com 8 acordos de confidencialidade
(NDA’s), sendo a maioria destas empresas de software, focadas em verticais especificas do varejo, e
alianhadas com nossa estratégia de completar a oferta de solugbes completas para o varejo.
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Mercado de Capitais

Ao final do 2T08 nossa base acionaria contava com 6.090 acionistas. O volume financeiro negociado
com as agdes da Companhia teve volume médio de R$ 1,7 milhdes e 207 negdbcios diarios. O free float
€ de 58%.

Composicao Acionaria Composigéo do Free Float

Institucional
Estrangeiro Pessoa Fisica

24% 21%

BNDES Opportunity  Institucional
8% 4% Brasileiro

21%
Pessoa Fisica °

Institucional °Angels

Estrangeiro 21% Institucional
14% Fundadores ° Brasileiro

20% 55%

Analise dos resultados do trimestre

Os dados discutidos nesta segdo serdao os comparativos entre o periodo encerrado em 30 de Junho de
2008 (2T08) e o periodo encerrado em 30 de Junho de 2007 (2T07).

Receita Operacional Bruta de Vendas e Servicos

A receita operacional bruta atingiu R$94,3 milhdes no 2T08, aumento de 33% em relagdo ao 2T07.
Contribuiu para este crescimento o aumento de 114% na receita da unidade software. O aumento da
receita de software é percebido com o aumento na venda de novas licengas ao longo do primeiro
semestre de 2008 e da receita gerada pelo parque instalado de licengas (receita recorrente de
manutengao), que vem contribuindo para o aumento da participacdo de receitas recorrentes no
resultado da companhia.

A unidade de servigos apresentou crescimento de 16% no 2T08. Este crescimento reflete a ampliagéo
das atividades de prestagcao de servicos da GSR7, com o inicio de atendimento as novas parcerias
com fabricantes de equipamentos que foram fechadas no 1T08, como CCE, Semp Toshiba e IBM.

O crescimento do varejo brasileiro e movimentos de ampliagdo da automatizagdo dos estabelecimentos
continuam proporcionando um forte crescimento para a unidade de hardware que fechou o trimestre
com crescimento de 29% em relagdo ao mesmo periodo de 2007. Também como destaques nesta
analise o crescimento de vendas de periféricos e impressoras fiscais principalmente do Estado de Sao
Paulo.
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A tabela a seguir apresenta a abertura da receita operacional bruta:

, Variacao

(em R$ mil) 1T08 1S08 1S07 2T08/2T07
Receita bruta de vendas e servicos

Hardware 67.421 52.066 52.793 120.214  95.757 29%
Software 10.531 4929 8.210 18.741 11.097 114%
Servigos 16.368 14.171 15378 31.746 29.194 16%
Total da receita bruta de vendas e

servicos 94.320 71.166 76.381 170.701 136.048 33%

Deducoes e Impostos

As deducdes e impostos atingiram R$ 15,7 milhdes no 2T08, representando um aumento de 30% em
comparagdo com o mesmo periodo de 2007. O maior volume de venda de hardware reflete a maior
parte deste incremento devido a sua maior tributagdo em relagéo a software e servigos.

Em atendimento a instru¢do CVM 469 de 02 de maio de 2008, o incentivo fiscal de ICMS que no 2708
totalizou R$ 3,4 milhdes, foi creditado diretamente ao Passivo Nao Circulante, na conta de Resultado
de Exercicios Futuros, nao transitando pelo resultado.

Receita Liquida de Vendas e Servicos

A receita liquida foi de R$ 78,6 milhdes no 2T08 representando um aumento de 33 % em comparagio
ao 2T07. A unidade de hardware apresentou crescimento de 30% em relagdo ao 1T07, representando
68% da receita total da empresa. A unidade de software apresentou crescimento de 116% e a unidade
de servigcos apresentou crescimento de 14%, representando 13% e 19% do mix total da empresa,
respectivamente.

A tabela a seguir apresenta a abertura da receita liquida:

. Variacao
(em R$ mil) 2708 2707 1T08 1S08 1S07 2T08/2T07
Receita liquida de vendas e servicos
Hardware 53.784 41.428 42.102 95.886 76.032 30%
Software 9.920 4588 7.641 17.561 10.349 116%
Servigos 14.919 13.093 14.015 28.934 26.993 14%
Total da receita liquida de vendas e
servigos 78.623 59.109 63.758 142.381 113.373 33%

Custos dos Produtos e Servicos Vendidos

O CPV apresentou crescimento de 45 % em relagdo ao 2T07 passando para R$ 43,2milhdes. Se
ajustarmos a base dos custos do 2T07 (R$2,3 milhdes) que foram classificados como despesas
administrativas na GSR7 no 2T07, o crescimento seria de 35%. Em 2008 essas despesas séo
contabilizadas integralmente em custos. Considerando que a receita de hardware teve um crescimento
de 30% e tem um custo eminentemente varidvel e software cresceu 116%, esse crescimento foi linha
com o crescimento de custos.
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Lucro Bruto

Como reflexo do que foi exposto anteriormente, o lucro bruto atingiu R$ 35,4 milhées no 2T08, em
comparacédo a R$ 29,4 milhdes no 2T07, representando um aumento de 20%. A margem bruta sofreu
uma reduc¢ao devido ao novo padrdo contabil para os custos de servigos conforme mencionado acima.

Despesas Operacionais

As despesas operacionais somaram R$ 25,6 milhdes no 2T08 com redugdo de 46% em comparagdo
ao 2T07. Esta redugédo deve-se principalmente as despesas nao recorrentes relacionadas ao IPO no
2T07, que somaram R$ 22,6 milhdes. Assim, excluindo este valor da base, houve um aumento de
R$0,9 milhdo ou 4%, que se comparado ao crescimento das vendas mostram claramente o controle e
reducao de despesas que a companhia vem realizando.

A tabela a seguir apresenta a abertura das despesas operacionais:

(em R$ mil) 2T08  2T07  1T08  1S08  1S07 2‘.’%%729;’37
Despesas Operacionais
Despesas de vendas (13.615) (11.223) (11.309) (24.924) (21.243) 21%
Comercial (8.837) (6.660) (8.392) (17.229) (12.970) 33%
Marketing (1.709)  (1.278) (514) (2.223)  (2.266) 34%
Comissoes (2.022) (2.465) (1.867) (3.889)  (4.475) (18%)
Fretes (1.047) (821) (536) (1.583)  (1.533) 28%
Despesas administrativas e gerais (8.080) (9.155) (7.587) (15.667) (18.515) (12%)
Receitas financeiras 6.527 5.254 6.623 13.150 6.150 24%
Despesas financeiras (3.110) (4.139) (2.236) (5.346) (7.564) (25%)
Equivaléncia patrimonial - - - - - -
Variagdo Cambial em Sociedades (466) - 15 (451) - NA
Controladas
Amortizacdo do Agio (6.277) (5.214) (5.825) (12.102) (9.406) 20%
Outras (despesas) e receitas (529) (22.786) (449) (978) (25.996) (98%)

operacionais
Total de despesas operacionais (25.550) (47.263) (20.768) (46.318) (76.574) (46%)

Despesas de vendas

As despesas com vendas atingiram R$13,6 milhdes no 2T08, representando aumento de 21% em
comparagdo ao mesmo periodo de 2007. As maiores oscilagbes que justificam este aumento, estao
atreladas as despesas com marketing, devido principalmente aos eventos a clientes realizados no
2T08, e as despesas com fretes e despesas da equipe comercial que estdo diretamente atreladas ao
maior volume de vendas de hardware no periodo. As despesas com comissdes sofreram significativa
reducao devido a reducao de vendas agenciadas, as quais geram tais comissodes.

Despesas gerais e administrativas

As despesas gerais e administrativas totalizaram R$8,1 milhdes, reducdo de 12% em comparagdo ao
mesmo periodo de 2007. A queda reflete a realocagcdo em 2007 de parte das despesas com pessoal
para linha de custos, essa reclassificagdo totalizou R$2,3 milhdes no 2T07. Excluindo este valor da
andlise, o crescimento de nossas despesas gerais e administrativas foi de 18% em relagdo ao 2T07
(reclassificado). Essa variagcao deve-se a maior despesa com pessoal, principalmente em virtude de
novas contratagbes, e da adicdo das despesas da W2M, além dos dissidios. Considerando o
crescimento de nossas receitas, as despesas gerais e administrativas estao em linha com o planejado.
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Resultado financeiro

O resultado financeiro liquido foi positivo em R$ 3,4 milhdes no 2T08 contra um resultado de R$ 1,1
milhdo no mesmo periodo de 2007. Este resultado positivo foi gerado pela aplicagdo dos recursos
provenientes da abertura de capital, basicamente em aplicagbes com rendimentos vinculados ao CDI.
Estes recursos serao utilizados para o pagamento das parcelas futuras das aquisi¢cdes ja feitas e em
novas aquisigdes, de acordo com a estratégia da companhia.

Amortizacado de agio

No 2T08 tivemos uma amortizagdo de agio no valor de R$6,3 milhdes, valor gerado pelas aquisigdes
da GEMCO e GSR7, contudo é importante ressaltar que a parcela de R$ 4,7 milhdes desta
amortizacao, referente a GSR7, ndo é passivel de dedutibilidade para a base de célculo de IR e CS
conforme a legislagéo em vigor.

A partir do primeiro trimestre de 2008, com a incorporagao da Gemco e C&S pela Bematech, passamos
a auferir o beneficio decorrente do aproveitamento fiscal da amortizacdo do &agio, que nos permite
aproveitar a parcela amortizada do agio reduzindo a base para o calculo do imposto de renda e
contribuicdo social da Companhia.

Cronograma de amortizacao do agio

Segue abaixo o cronograma de amortizagdo do agio das companhias adquiridas pela Bematech. Em
relagdo a W2M e Snackcontrol ainda ndo temos o valor do 4gio a ser pago, pois 0 modelo de compra
baseado em desempenho futuro (earn-out), sé permite apurar o agio a partir do calculo efetivo do valor
apurado em funcado de desempenho do EBITDA futuro. Neste momento, temos contabilizado um
adiantamento para investimento de R$ 7,5 milhdes realizado no fechamento da compra da W2M e R$ 1
milhdo no caso da Snackcontrol.

Agio Ja Valor em R$
Companhia T(}tali:o Amortizado Anlzroarfi(;adeéo Amortizado
9 até 2708 ¢ até 2708
Gemco 61.151 10.701 120 meses 21 meses 509 mil mensais fixos
C&S 1.254 230 120 meses 22 meses 10,4 mil mensais fixos
GSR7 — 49% 45.246 13.494 57 meses 17 meses 794 mil mensais fixos
GSR7 - 51%* 40.986 9.980 60 meses 20 meses Variavel

* Valor registrado até junho de 2008 referente a parcela variavel da aquisicdo da GSR7 (earn-outf). Este valor sera
complementado em maio de 2009, quando do pagamento da ultima parcela.

No caso Gemco e C&S o 4gio amortizado antes da incorporagdo, a qual foi realizada em janeiro de
2008, sera amortizado fiscalmente em 60 meses a partir de fevereiro de 2008. O valor ainda nao
amortizado antes da incorporagdo tera suas parcelas consideradas como dedutivel para base de
célculo de imposto de renda e contribuicdo social ja iniciados em fevereiro de 2008, respeitando seu
cronograma original.

Resultado operacional

Em decorréncia do que foi acima exposto, o lucro operacional no 2T08 foi de R$9,9 milhdes, frente ao
resultado negativo de R$ 17,9 milhdes no 2T07.
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Imposto de Renda e Contribuicdo Social

No 2T08, registramos o valor de R$5,4 milhdes referente a Imposto de Renda e Contribuicdo Social.
Ressaltamos que toda amortizagdo do agio passivel de dedugao para fins de calculo de Imposto de
Renda devido a incorporagédo da Gemco realizada em janeiro/2008, foi contabilmente alocado no 1T08.
Resultado Liquido

Em conseqiiéncia das variagbes acima descritas a Bematech apresentou um lucro liquido de R$4,4
milhdes no 2T08, frente ao prejuizo de R$ 14,4 milhdes no 2T07.

Ebitda Ajustado

(em R$ mil, exceto %) 2T08 2707 1708 1508  1S07 2‘.’%27;?3’7
Lucro Liquido do Exercicio 4.369 (14.366) 6.868 11.237 (18.141) NA
Resultado Financeiro (2.951) (1.115) (4.402) (7.353) 1.414 165%
Provisao para IR e CS 5.406 (3.840) 1.797 7.203 (2.006) NA
Depreciagdes e Amortizagoes 7.248 6.030 6.957 14.385 11.226 23%
EBITDA 14.252 (13.290) 11.220 25.472  (7.507) NA
Ajustes de Incentivos Fiscais e

N&o Recorrentes 3.368 24.045 2.514 5.882 28.680 NA
EBITDA Ajustado 17.620 10.754 13.734 31.354  21.173 64%

Margem de EBITDA Ajustado 22,4% 18,2% 21,5% 22,0% 18,7%

A geracdo de caixa, medida pelo Ebitda Ajustado pelos incentivos fiscais, foi de R$ 17,6 milhdes no
2T08, 64% superior ao valor registrado no mesmo periodo de 2007, representando uma margem
ajustada pelos incentivos fiscais de 22%. Entendemos que ha o potencial de melhora da margem
Ebitda ao longo de 2008, a medida que, com o aumento das vendas de nossos produtos (Hardware,
Software e Servigos), podemos maximizar a diluicdo dos custos fixos.

Eventos Subseqlientes

Snackcontrol - Finalizamos em julho, o processo de aquisicdo de cotas do capital social da
Snackcontrol Sistemas Ltda, empresa lider de mercado em franquias de alimentagdo, desde 1993
provendo software para o mercado de Food Service com mais de 4.000 licencas vendidas. As
operagdes adquiridas contemplam codigo fonte, contratos de manutengéo do software Snack Control,
ativos selecionados, e contratos de prestagdo de servigos pertencentes a empresa. Com a aquisi¢ao
passamos a atuar no mercado de Food Service (restaurantes, franquias de alimentacdo, fast food,
entre outros), ampliando assim sua oferta de software para os segmentos do varejo.

Iniciamos imediatamente apds a conclusdo da aquisigdo da Snackcontrol, o plano de integracao,
denominado “Plano 100 dias”. O plano buscara implementar potencias sinergias entre as empresas de
acordo com todo o mapeamento prévio realizado da empresa adquirida. Inicialmente o plano buscara a
integracdo comercial para aproveitarmos nosso canal de vendas.

Aquisicao MisterChef — Celebramos em 23 de julho, o contrato para a aquisicdo de ativos
selecionados da empresa Mister Soft Informatica e Softwares Ltda e MSM Automacéao de Sistemas
Ltda. (conjuntamente, “MisterChef”), que contemplam cdédigo fonte, contratos de manutengdo do
software MisterChef.Net e contratos de prestagdo de servicos. A MisterChef € uma das lideres em
Food Service para micro e pequeno restaurante, com mais de 4.500 licengas vendidas e forte
reconhecimento no segmento. O valor da aquisicdo sera calculado de acordo com modelo de
desempenho futuro, utilizando um mudltiplo de Ebitda de 5, calculado sobre o periodo de 24 meses
apoés a data de concretizacao da operagao (fechamento). O pagamento sera efetuado em 2 parcelas,
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uma no 2° semestre de 2009 e outra no segundo semestre de 2010. Sera feito um adiantamento no
valor de R$ 5 milhdes, na data de fechamento, que sera depois deduzido das parcelas do prego.

A Bematech consolida o segmento de Food Service (MisterChef e da Snackcontrol), e torna-se lider
em solugdes para este mercado, no micro, pequeno e médio varejo.

Aquisicao Logic Controls - Celebramos em 30 de julho, contrato para a aquisicao (“Contrato de
Aquisi¢ao”), por intermédio de sua subsidiaria norte-americana Bematech International Corp.(“BIC”), da
totalidade das acbes da Logic Controls Inc (“Logic Controls”), empresa que com sede nos Estados
Unidos da América e foco em sistemas para automagado comercial no segmento de hospitality, com
destaque para sistema KDS, All-in-One POS touch, CPU’s entre outros. A Logic Controls possui 13
patentes concedidas e 9 pendentes, e tem atuagdo e cadeia de suprimentos estabelecida na Asia. Com
a aquisi¢ao, a Companhia introduz novos produtos ao seu portfolio de hardware, além de otimizar sua
cadeia de suprimentos. O valor da aquisicdo consiste em um pagamento inicial de US$ 11 milhdes na
data do fechamento do Contrato de Aquisicdo e um outro pagamento calculado de acordo com modelo
de desempenho futuro, utilizando uma tabela progressiva de EBITDA a ser realizado pela Logic
Controls em doze meses a partir da data de fechamento. Caso a Logic Controls atinja o desempenho
futuro maximo estipulado, haverd um pagamento adicional no valor maximo de US$ 11 milhdes,
totalizando um potencial maximo de US$22 milhdes pela aquisicao.

Contratacao do Novo Formador de Mercado - Com o objetivo de aumentar a liquidez e reduzir a
volatilidade de suas agoes, a Bematech contratou em julho de 2008 a Credit Suisse S.A. Corretora de
Titulos e Valores Mobiliarios como formador de mercado. Por meio de ofertas de compra e venda, a um
spread maximo estabelecido, o formador de mercado assume o compromisso de estar presente no
mercado diariamente. As atividades no novo Formador de Mercado iniciaram-se em 16 de julho.

Contratacao de Novo Vice-Presidente Executivo - Desde julho, contamos com a presencga de Carlos
Seara da Costa Pinto como Vice-presidente e COO (Chief Operating Officer). Dono de uma forte
bagagem estratégica e ampla vivéncia de mercado nas industrias de tecnologia e comunicagoes,
Carlos acumula passagens em cargos de dire¢do em grandes corporagdes multinacionais e nacionais
a exemplo da IBM, Brasil Telecom, Avaya, Lucent Technologies e Shell. Na Bematech, ele tera
importantes desafios: assumir a gestdo de todas as Unidades de Negdcio, definindo as estratégias e
assegurando seu entendimento em todos os niveis de sua atuagdo; promover a integragdo de toda a
operacdo com as empresas adquiridas; planejar, em ambito mundial, as agbes comerciais, de
Marketing e de Operagdes; projetar a empresa junto ao mercado, reforcando sua imagem e marca;
promover agdes que garantam os indices de satisfagao dos nossos clientes, entre outras atividades. O
objetivo desta contratacdao € repassar ao COO parte das atividades que estavam interinamente
acumuladas pelo nosso CEO.

Bematech recebe prémio do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior - A
Bematech foi eleita pelo Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior (MDIC) para
receber o Prémio Melhores Praticas em Educagao Corporativa 2008 (Prémio Educor 2008), na
categoria Matricial. A categoria vencida pela Bematech avaliou as agdes de capacitagao e treinamento
instituidas pela companhia voltadas para o publico externo — revendas, representantes e parceiros
comerciais da empresa. Constituido de quatro categorias, o prémio elegeu as cinco instituicbes que
desenvolveram as melhores agdes nas universidades do pais.

Discussao sobre resultados futuros

Em razdo dos drivers de crescimento da Bematech permanecerem de acordo com nossas
expectativas, reafirmamos o guidance para 2008, de crescimento da receita liquida de cerca de 25%,
com margem Ebitda ajustada entre 22% e 25%.

A companhia segue confiante em relagdo aos drivers que dao base as projegdes de crescimento; O
canal BOSS foi langado com a expectativa de proporcionar uma nova dindmica ao mercado de
automagao comercial, estimulando a venda de solugbes completas Bematech para os pequenos e
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médios varejistas; O forte potencial de cross selling para clientes do grande varejo permitira a
Bematech crescer horizontalmente em sua base atual de clientes, e aumentar a parcela recorrente do
faturamento; As aquisicdes de empresas em verticais estratégicas proporcionardo a ampliacio da base
de clientes, absor¢ao de conhecimentos das verticais, acesso a novas tecnologias e o complemento do
portfolio de software e hardware oferecidos; Aliados ao forte crescimento do varejo brasileiro, e o
estimulo estadual para maior fiscalizacdo dos estabelecimentos comerciais e o atual cenario
econdmico do pais.

A Bematech é lider no segmento de automacao comercial brasileiro, sendo
uma empresa provedora de solugcdes completas de automacdo comercial para
o varejo brasileiro. Nosso modelo de negbécios esta fundamentado no

conceito one stop shop, oferecendo uma plataforma integrada, composta por
hardware, software , servigcos e capacitagdo. Possuimos onze filiais no Brasil
e subsidiarias nos EUA, Taiwan, Alemanha e Argentina.

Afirmacoes sobre Expectativas Futuras

Algumas afirmagdes contidas neste comunicado podem ser projecées ou afirmagdes sobre
expectativas futuras. Tais afirmacbes estao sujeitas a riscos conhecidos e desconhecidos e
incertezas que podem fazer com que tais expectativas ndo se concretizem ou sejam
substancialmente diferentes do que era esperado. Estes riscos incluem entre outros,
modificacées na demanda futura pelos produtos da Companhia, modificacbes nos fatores que
afetam o0s precos dos produtos, mudancas na estrutura de custos, modificacbes na
sazonalidade dos mercados, mudangas nos pregos praticados pelos concorrentes, variagées
cambiais, mudangcas no cendrio politico-econémico brasileiro, nos mercados emergentes e
internacional.

A seguir seguem trés pdginas com quadros financeiros
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Demonstracao de Resultado Consolidado (Em milhares de Reais).

P 2707

Receita Bruta Operacional 94.320 71.166
Impostos sobre as vendas (14.458) (10.980)
Devolucbes e Abatimentos (1.238) (1.077)

Receita Operacional Liquida 78.623 59.109

Custos dos Produtos Vendidos e Servicos Prestados (43.216) (29.713)

Lucro Bruto 35.407 29.396
Receitas (Despesas) Operacionais
Despesas de Vendas (13.615) (11.223)
Despesas Gerais e Administrativas (8.080) (9.155)
Receitas Financeiras 6.527 5.254
Despesas Financeiras (3.110) (4.139)
Resultado de Equivaléncia Patrimonial - -
Variag&o Cambial em Sociedades Controladas (466) -
Amortizacdo de Agio (6.277) (5.214)
Outras Despesas (Receitas) Operacionais (529) (22.786)
Liquidas
Juros Sobre Capital Proprio - -
Lucro Prejuizo Operacional 9.857 (17.868)
Resultado Nao Operacional (82) (338)
Lucro (Prejuizo) Antes do Imposto de Renda, da 9.775 (18.206)
Contribuicédo Social e dos Juros Sobre Capital Proprio
Imposto de Renda Corrente (4.215) (146)
Contribuicdo Social Corrente (1.520) (46)
Imposto de Renda e Contribuicdo Social Diferidos 329 4.031
Lucro Liquido (Prejuizo) Antes da Reversao de JCP 4.369 (14.366)

Reversao dos Juros Sobre Capital Préprio - -
Participagdes Minoritarias - -

Lucro Liquido (Prejuizo) do Exercicio 4.369 (14.366)

Reconciliacdao do EBITDA

Lucro Liquido (Prejuizo) do Exercicio 4369 (14.366)
(+) Resultado Financeiro (2.951) (1.115)
(+) Proviséo para IR e CS 5.406 (3.840)
(+) Depreciacdes e Amortizagoes 7.428 6.030
EBITDA 14.252 (13.209)
(+) Ajustes de Incentivos Fiscais 3.368 1.623
(+) Participagdes Minoritarias - -
(+) Despesas Nao Recorrentes - 22.422
EBITDA Ajustado 17.620 10.754
Margem de EBITDA Ajustado 22,4% 18,2%
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Balanco Patrimonial Consolidado (Em milhares de Reais).

Ativo

Circulante
Disponibilidades
Titulos e Valores Imobiliarios
Contas a Receber de Clientes
Estoques
Impostos a Recuperar
Outros Créditos

Total do Ativo Circulante

Nao-Circulante
Realizavel a Longo Prazo
Caugéo Contratual
Depésitos Judiciais
Titulos e Valores Mobiliarios
IR e Contribuicdo Social Diferidos
Outros

Investimentos
Imobilizado Liquido

Ativo Intangivel
Diferido Liquido

Total do Ativo ndo Circulante

Total do Ativo

30/06/08

168.309
1.817
73.168
23.651
11.768
2.870

281.583

9.590
3.558
1.117
6.125

16

5.971
11.069

569
139.065

177.080

458.663

31/03/08

274.620

9.536
2.933
3.849
5.263

219

5.971
10.426

531
138.386

177.114

451.734

Passivo

Circulante
Fornecedores
Empréstimos e Financiamentos
Salérios e Obrigagcdes Sociais
Obrigagdes Tributarias
Juros Sobre Capital Préprio a Pagar
Comissdes a Pagar
Provisao para Participagdo nos Resultados
Imposto de Renda e Contribuicao Social
Provisédo para Contingéncias
Provisao para Pagamento de Aquisigbes
Outras Obrigagdes

Total do Passivo Circulante

Nao-Circulante
Exigivel a Longo Prazo

Empréstimos e Financiamentos
Obrigagdes Tributarias
Provisdo para Contingéncias
Imposto de Renda e Contribuigdo Social Diferidos
Provisdo para Perdas em Sociedades Controladas
QOutras Obrigagdes

Resultados de exercicios futuros

Total do Passivo Nao Circulante
Participac6es Minoritarias
Patriménio Liquido

Capital Social

Reserva de Capital

Reserva de Lucros

(Prejuizos) Lucros Acumulados
Total do Patriménio Liquido

Total do Passivo e do Patrimonio Liquido

30/06/08 31/03/08

18.510
5.558
9.042
2.784

1.821
1.749
8.006
1.150
1.147
6.841

56.608

16.150
972
17.675
5.093

6.210

46.100

338.000
6.601
5.778
5.576

355.955

458.663

15.101
5.584
7.410
2.439

1.890
745
4.283
854
13.820
5.537

57.663

17.263
1.005
17.029
4.550

347

40.194

338.000
9.115
5.778

984

353.877

451.734
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Demonstracao dos fluxos de caixa (método indireto) (Em milhares de Reais)

30/06/2008 30/06/2007

Fluxo de Caixa das Atividades Operacionais

Lucro (Prejuizo) Liquido do Exercicio 4.592 (18.141)
Reconciliagao do Lucro Liquido com o Caixa Liquido Obtido das Atividades

Operacionais

Depreciagao e Amortizagao 1.161 3.362
Amortizacdo do Agio 6.276 -
Proviséo para Contingéncias 942 660
Impostos Diferidos (318) (4.031)
Participagbes Minoritarias - (995)
Baixa de Ativo Diferido - 4.822
Baixa de Ativo Imobilizado 233 1
Aumento (diminui¢cao) de ativos:

Contas a receber (10.939) (4.559)
Estoques (2.712) (4.571)
Impostos a Recuperar (4.453) (1.219)
Titulos e Valores Imobilirios 3.327 -
Depdsitos Judiciais (625) (489)
Calgao Contratual (54) -
Outros Ativos (1.571) (276)
Aumento (diminuicao) de passivos:

Fornecedores 3.409 2.458
Obrigagbes Tributarias 4.035 708
Outros Passivos 3.851 114
Caixa Liquido (aplicado nas) Obtido das Atividades Operacionais 7.154 (22.156)
Fluxo de Caixa das Atividades de Investimentos

Provisao (Realizacéo) Pagamento de Investimento (12.674) (29.722)
Titulos e valores mobiliarios a longo prazo - (27.236)
Aquisigéo de investimentos 0 1
Agio pago na aquisicao de investimentos (3.436) -
(Aquisicdes) de imobilizado (1.329) (341)
(Aquisigoes) de intangivel (73) -
(Aumento) do diferido (4.191) (1.156)
Caixa Liquido Aplicado nas Atividades de Investimentos (21.703) (58.454)

Fluxo de Caixa das Atividades de Financiamento

Aumento de Capital - 270.000
Subvencéo para investimentos 3.368 1.623

Empréstimos Capturados (pagos), Liquidos (1.139) (21.836)
Caixa Liquido Obtido nas Atividades de Financiamento 2.229 247.724
Aumento (reducgdo) no Caixa e Equivalentes no Exercicio (12.230) 167.114
Caixa e Equivalentes no Inicio do Exercicio 180.629 25.826
Caixa e Equivalentes no Final do Exercicio 168.309 192.940
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