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Lançamentos 
 

Considerando o período de Copa do Mundo de Futebol e dado o perfil dos lançamentos dos últimos meses, a 
Companhia focou seus esforços na comercialização de seu estoque. Desde dezembro de 2013 até março de 
2014, a EZTEC lançou quase duas mil unidades em Guarulhos, na região metropolitana de São Paulo, no projeto 
Cidade Maia. O sucesso de vendas desse projeto, hoje, mais de 52% vendido, é resultado direto do foco na 
comercialização que foi dado aos produtos em estoque durante grande parte do trimestre. Ao longo desse 
período, a Companhia preparou, em paralelo, o lançamento de 2 novos empreendimentos, o Magnífico Mooca e o 
Gran Quadra San Felipe. Ambos os empreendimentos lançados no segmento da média-alta renda e localizados 
na Zona Leste da cidade de São Paulo. O Magnífico Mooca possui 162 unidades e VGV EZTEC de R$47,9 
milhões, enquanto o Gran Quadra San Felipe possui 152 unidades, dividido nas fases Palazzo e Giardino, para 
um VGV EZTEC de R$135,9 milhões. 
 

Assim, no segundo trimestre de 2014, a Companhia lançou 314 unidades, para um VGV EZTEC de R$183,8 
milhões. Considerando os lançamentos do 1T14, a Companhia lançou R$495,1 milhões em VGV EZTEC no 
primeiro semestre de 2014.   

 
 

 

Ainda  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 
 
 
  

São Paulo, 18 de julho de 2014 - A EZTEC S.A. (BOVESPA: EZTC3; Bloomberg: EZTC3:BZ), anuncia a prévia 

dos resultados operacionais do segundo trimestre de 2014 (2T14). Os resultados aqui apresentados são gerenciais e 

estão sujeitos à revisão da auditoria externa. Os resultados do 2T14 têm divulgação programada para 14 de agosto 

de 2014 após o fechamento do mercado. 

 

Vendas atingem R$337 milhões no 1S14 
Lançamentos atingem R$495 milhões no semestre 
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Vendas 

O segundo trimestre de 2014 pôde ser chamado de desafiador, na medida em que a Companhia teve de disputar 
a atenção de seus potenciais clientes com o evento Copa do Mundo de Futebol. Ainda assim, a velocidade de 
venda de seus empreendimentos em estoque se manteve praticamente estável em relação à observada em 2013 
e no primeiro trimestre de 2014. Dentre seus lançamentos, a Companhia registrou 64% de vendas de unidades no 
empreendimento Magnífico Mooca, lançado em maio; e 29% no empreendimento Gran Quadra San Felipe – fase 
Palazzo e 13% Gran Quadra San Felipe – fase Giardino, lançados no final de junho. 
 
Dito isso, somando-se as vendas de lançamentos com as de estoque, a EZTEC atingiu o volume de R$194,2 
milhões no 2T14 (líquidas de distratos e corretagem), sendo 73% referentes à venda de empreendimentos 
lançados em trimestres anteriores, acumulando R$336,9 milhões no primeiro semestre de 2014. Na última 
semana de junho, a Companhia lançou o empreendimento Gran Quadra San Felipe e, dados gerencias apontam 
que estes empreendimentos se encontram com 44% de suas unidades vendidas para a fase Palazzo e 20% para 
a fase Giardino até o fechamento deste documento.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
Segue abaixo o cálculo VSO (Vendas Sobre Oferta) ponderado pela participação da EZTEC, índice que reflete a 
liquidez dos produtos originados.  
 

VENDA SOBRE OFERTA (VSO) 2T14 2T13

 + Estoque Inicial (m²) 189.707 146.963

 + Lançamentos no período (m²) 26.029 36.752

 = Estoque + Lançamento (m²) 215.736 183.715

 - Vendas no período (m²) 31.926 46.244

 = Estoque Final (m²) 183.811 137.471

   VSO (%) 14,8% 25,2%  

1S14 1S13

159.189 152.324

80.059 65.744

239.248 218.068

55.437 80.597

183.811 137.471

23,2% 37,0%  
 

Dados Gerenciais – 2014 

*VSO 1S13 exc. Venda Torre A - EZ Towers 
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É importante observar que, mesmo considerando o período de Copa do Mundo de futebol em Junho, mais uma 
vez, a velocidade de vendas de empreendimentos em estoque se manteve em nível similar ao de trimestres 
anteriores. Levando em conta o valor reportado em vendas, o VSO 2T14 de estoque se encontra em torno de 10% 
contra 11% no 1T14 e 44% para o ano consolidado de 2013, portanto, dentro da média trimestral do ano anterior. 
Isso reforça a manutenção das velocidades de venda da Companhia em níveis saudáveis e a liquidez do estoque 
da Companhia, em linha com trimestres anteriores. 

 
Abaixo, pode-se observar o VSO acumulado em doze meses, lembrando que o VSO 2T14 foi parcialmente 
impactado por não ter sido possível registrar a totalidade das vendas do empreendimento Gran Quadra San Felipe 
no trimestre. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 

Contato RI

A. Emílio C. Fugazza     
Diretor Financeiro e de Relações com Investidores 
 
Pedro Henrique Rocha Nocetti  
Coordenador de Relações com Investidores 
 
 

Erik Rodrigues Kragegaard 
Analista de Relações com Investidores 
 
Telefone: +55 11 5056-8313 
E-mail: ri@eztec.com.br 
Site: www.eztec.com.br/ri

 
Sobre a EZTEC S.A. 
 
Com 35 anos de história, a EZTEC é uma das empresas com maior lucratividade entre as empresas de capital 
aberto do setor de incorporação e construção no Brasil. Com seu modelo de negócio totalmente integrado, a 
Companhia já lançou 112 empreendimentos, totalizando mais de 3,2 milhões de metros quadrados de área 
construída e em construção e 23.880 unidades. A EZTEC S.A. integra o Novo Mercado da Bovespa e é negociada 
com o código EZTC3. 
 

"Este comunicado contém considerações futuras referentes às perspectivas do negócio, estimativas de resultados operacionais e financeiros, e às perspectivas de crescimento 

da EZTEC. Estas são apenas projeções e, como tal, baseiam-se exclusivamente nas expectativas da administração da Companhia em relação ao futuro do negócio e seu 

contínuo acesso a capitais para financiar o seu plano de negócios. Tais considerações futuras dependem, substancialmente, de mudanças nas condições de mercado, regras 

governamentais, pressões da concorrência, do desempenho do setor e da economia brasileira, entre outros fatores, além dos riscos apresentados nos documentos de 

divulgação arquivados pela Companhia e estão, portanto, sujeitas a mudanças sem aviso prévio". 
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